
 

CIRCULAR nº 34/2021 

 

      En Palma, a 24 de Noviembre de 2021. 

 

 Apreciado asociado:  

 

Os presentamos a la empresa To Good To Go, que consiste en una App 

para móviles que ayuda a los establecimientos como los nuestros a dar salida a 

todo aquel producto alimenticio que no hemos podido vender a lo largo del 

día/semana, para que no acabe desperdiciado. En su presentación indican: 
 
“Estamos en toda España y en 15 países en el mundo. 
  
Trabajamos con el concepto de Pack Sorpresa y dentro de ese pack, vosotros ponéis 
todos aquellos artículos que consideréis excedente, por lo que no le vais a dar salida ese 
día, pero es un producto óptimo para consumir. Le damos un valor al pack que suele ir 
entre unos 9€ y 15€ (pvp vuestro) que luego lo vendemos a través de la app a un tercio de 
ese valor: 
 
¿Qué ganáis? 
  
- Recuperar el coste de producción de vuestros productos 
- Poder hacer merma cero 
- Visibilidad en una plataforma con más de 3 millones de usuarios 
- Posicionamiento a nivel de sostenibilidad  
- Nueva inyección de clientes locales y extranjeros 
- Posibilidad de fidelizar a los mismos ya que se presentan en vuestro local a recoger el 
pack 
- Beneficiaros de nuestra potencia a nivel de comunicación y marketing 
- Un 50% de los clientes que acuden a recoger el pack son nuevos clientes, y entre un 70-
80% hacen compra cruzada y repostaran en vuestras gasolineras.” 
 

ÚNETE AL MOVIMIENTO CONTRA EL DESPERDICIO DE ALIMENTOS Y HAZ QUE TU ESTABLECIMIENTO 
SE POSICIONE COMO SOSTENIBLE  

 

Os adjuntamos fichero adjunto con la explicación del funcionamiento y el 

enlace a la plataforma de contacto. 

 

Sin otro particular, reciban un cordial saludo. 

 

 

              
 Fdo. Joan Mayans Moll. 

  Presidente 

https://toogoodtogo.es/es/lp/b2b/aesba?utm_source=aesba&utm_medium=franchise&utm_campaign=es_b2b_organic_marketing_franchise_aesba
https://toogoodtogo.es/es/lp/b2b/aesba?utm_source=aesba&utm_medium=franchise&utm_campaign=es_b2b_organic_marketing_franchise_aesba

